
КЕЙС / АВИТО / СТРОЙМАТЕРИАЛЫ

334 контакта за месяц для
поставщика стройматериалов

Запустили продвижение с нуля, собрали спрос по газоблоку, кирпичу,
керамзитоблоку и арматуре, подготовили матрицу объявлений и
получили поток целевых обращений.

Авито стройматериалы 600+ размещений B2C + B2B

Контакты

334
Просмотры

13 469
Избранное

1 021
CPL

87,8 ₽

334 контакта
за месяц

видимость + заявки
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01 / О ПРОЕКТЕ

Ниша: газоблок, кирпич, керамзитоблок и
арматура

Ситуация на старте

Компания занималась продажей стройматериалов, но Авито
как полноценный канал продаж не использовала системно.
Нужно было быстро занять видимость в поиске и получить
реальные контакты.

Задача

Запустить продвижение с нуля и получить поток
обращений от частных клиентов, строительных бригад и
компаний.
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02 / КОНКУРЕНТНАЯ СРЕДА

Ниша конкурентная: поставщики уже
борются за выдачу

01
Платное продвижение

часть конкурентов использовала усиление объявлений

02
XL-объявления

крупные форматы занимали больше внимания в выдаче

03
Разные аккаунты

конкуренты расширяли охват через несколько профилей

04
Сильные офферы

в текстах делали акцент на наличии, доставке и цене
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03 / АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

Изучили выдачу и зафиксировали
сильные объявления
В конкурентном анализе фиксировали рейтинг, отзывы, возраст аккаунта, количество
объявлений, заголовки, тексты, УТП и просмотры.

По конкурентам были объявления с 1 287, 1 134 и 301 просмотром. Это помогло понять, какие формулировки и офферы уже
работают в нише.
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04 / СЕМАНТИКА СПРОСА

Собрали поисковые запросы по основным
товарным категориям
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05 / КЛЮЧЕВЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ СПРОСА

Определили товары, которые нужно выводить в
отдельные объявления

01
Газоблок

590 запросов по базовому ключу, дополнительно: газобетонные блоки, остатки,
перегородочный.

02
Кирпич

2 228 запросов по базовому ключу, есть спрос на облицовочный, печной, красный и
полнотелый.

03
Керамзитоблок

879 запросов по керамзитобетонным блокам и 754 по керамзитоблокам.

04
Арматура

754 запроса по базовому ключу, дополнительно: 12, 10, 14 мм.
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06 / МАТРИЦА ОБЪЯВЛЕНИЙ

Не стали делать одно общее объявление
«стройматериалы»

01
Газоблок

базовая категория спроса

02
Газобетонные блоки

альтернативный поисковый запрос

03
Газоблоки в наличии

акцент на быстрое решение

04
Кирпич

отдельная товарная категория

05
Керамзитоблок

отдельное направление

06
Арматура

спрос по диаметрам и объёмам

07
Доставка

коммерческий оффер

08
Зимнее хранение

сезонное преимущество

09
Расчёт блоков

лид-магнит для заявки
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07 / УТП И ТЕКСТЫ

Усилили объявления под реальные
мотивы покупателей

01
В наличии

покупателю важно быстро закрыть потребность

02
Доставка

снимает главный барьер покупки стройматериалов

03
Склады в регионе

повышает доверие и скорость сделки

04
Расчёт объёма

помогает получить контакт ещё до покупки

05
Оптовые цены

важно для бригад и строительных компаний

06
Документы

усиливает доверие к поставщику
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08 / ЗАПУСК ПРОДВИЖЕНИЯ

Запустили платное продвижение и визуально
усилили объявления

Что важно в стройматериалах

живые фото склада, разгрузки, блоков и материалов;

понятные заголовки под конкретный товар;

акцент на наличии и доставке;

оформление под разные сегменты: частники, бригады,
компании;

регулярная работа с объявлениями, а не разовый запуск.

Стройматериалы
газоблок / кирпич / арматура

334 контакта
за месяц

видимость + заявки
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09 / ВОРОНКА ПРОДАЖ

За первый месяц получили 334
контакта

Основные показатели

13 469 просмотров объявлений;

334 полученных контакта;

1 021 добавление в избранное;

628 активных объявлений.

Экономика

29 324,7 ₽ расходов;

2,2 ₽ стоимость просмотра;

87,8 ₽ стоимость контакта;

2,48% конверсия в контакт.
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10 / СТРУКТУРА КОНТАКТОВ

Основной поток обращений пришёл
через сообщения
Из 334 контактов часть аудитории смотрела телефон, часть писала в чат, а часть
совершала оба действия. Это важно учитывать при работе менеджеров.

Посмотрели телефон

133

Написали в чат

196

Телефон + чат

5

Вывод: менеджерам нужно быстро отвечать в чате, потому что именно
сообщения дали основной объём контактов.

за месяц
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11 / РЕЗУЛЬТАТЫ В ЦИФРАХ

Авито стал полноценным каналом
продаж для стройматериалов

Контакты

334

Просмотры

13 469

Избранное

1 021

Активные объявления

628

Новые объявления

621

Стоимость контакта

87,8 ₽

Ключевой результат: 334 обращения за первый месяц при стоимости контакта 87,8 ₽.
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12 / ЧТО ПОЛУЧИЛ КЛИЕНТ

Не просто просмотры, а система продаж
через Авито

01
334 обращения

поток контактов за первый месяц

02
Контакт по 87,8 ₽

понятная экономика привлечения

03
13 469 просмотров

видимость в конкурентной нише

04
1 021 избранное

сильный отложенный спрос

05
Семантика

ключевые запросы по товарным категориям

06
Масштабирование

матрица на 600+ размещений
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13 / ИТОГ

Авито в строительной нише работает, если
не ограничиваться парой объявлений
Результат дали сразу несколько факторов: анализ спроса, правильная семантика,
разделение товаров по категориям, сильные УТП, платное продвижение и
регулярная работа с объявлениями.

Что было сделано
анализ конкурентов;

сбор семантики по категориям;

матрица объявлений на 600+ размещений;

усиление УТП и текстов;

запуск продвижения и контроль обращений.

Финальный результат

334 контакта, 13 469 просмотров и стоимость
обращения 87,8 ₽ за первый месяц продвижения.

Креативный поток - превращаем Авито в системный канал заявок, аналитики и продаж.
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